
 
 

REGOLAMENTO 
 
Il circuito si sviluppa su 3 tappe, ciascuna con classifica autonoma e punteggio valido per la graduatoria finale. 
 
Partecipanti: massimo 6 aziende 
La squadra che rappresenta l’azienda può essere composta da un minimo di 6 ad un massimo di 10 giocatori 
 
Formula organizzativa di ogni tappa 
FASE 1 [formula a Gironi] – le 6 squadre si affrontano per determinare la classifica provvisoria 
FASE 2 [formula ad eliminazione diretta – Finali]  
In base ai piazzamenti: 

 Finale 1ª – 2ª  
 Finale 3ª – 4ª  
 Finale 5ª – 6ª   

 
Sistema di punteggio per singola tappa 

 1ª classificata: 6 punti 
 2ª classificata: 5 punti 
 3ª classificata: 4 punti 
 4ª classificata: 3 punti 
 5ª classificata: 2 punti 
 6ª classificata: 1 punto 

 
Al termine delle tre tappe verrà decretata l’azienda vincitrice del circuito. 

 
 
PREMI 
L’azienda vincitrice del “Circuito Padel In Action Pavia 2026” riceverà: 

 qualificazione di diritto alla “Companies Challenge Padel in Action 2027” 
iscrizione alla prima tappa a carico dello CSAIn Lombardia (sei coppie iscritte) 

 buoni regalo Gioiapura.it 
 prodotti ufficiali marchio Festina 
 materiale tecnico Pro Kennex 
 slot/lezione esclusiva di 90 minuti con Simone Cremona (Pro Padel Player – Ranking Mondiale 94 – 

8 volte Campione Italiano – Campione Europeo 2019) 
Per singola tappa: 

 gadget per tutti i partecipanti 
 premi ad estrazione (terzo tempo grazie a Festina, Gioiapura.it e Pro Kennex)  
 colazione di benvenuto offerta dal Dynamyte Padel Club 
 aperitivo/buffet conclusivo offerto dal Dynamyte Padel Club 

 
 
PERCHÉ PARTECIPARE!! 
Il circuito nasce con un obiettivo chiaro, creare un punto d’incontro tra sport e mondo aziendale, perché un 
contesto sportivo favorisce connessioni autentiche e relazioni durature. 
In un contesto competitivo ma sano, le aziende avranno l’opportunità di: 



 rafforzare lo spirito di squadra 
 favorire il networking tra realtà del territorio 
 coinvolgere collaboratori, partner e clienti 
 vivere un’esperienza di team building concreta e memorabile 
 generare contenuti social professionali per la propria comunicazione aziendale 

nel padel non esistono gerarchie aziendali, in campo conta solo la squadra!! 
 
Il circuito rappresenta una piattaforma strategica per aziende che desiderano: 

 posizionarsi nel mercato locale, coinvolgendo direttamente imprese del territorio pavese  
 associare il brand a valori positivi 
 team building 
 benessere aziendale 
 competizione sana 
 networking 
 rafforzare le relazioni B2B 
 ottenere visibilità digitale: produzione foto e video professionali, contenuti social dedicati, tag e 

menzioni sui canali ufficiali, interviste alle aziende partecipanti 
 

Ogni tappa sarà arricchita da momenti di convivialità, interviste ai partecipanti e  
produzione di foto e video professionali 

 
 

 
COSA INCLUDE LA QUOTA DI PARTECIPAZIONE 

 organizzazione completa delle tre tappe 
 coordinamento tecnico e gestione torneo 
 gadget ufficiali ad ogni tappa 
 premi per vincitori della tappa e vincitori circuito 
 colazione di benvenuto (caffè e brioches) 
 aperitivo a buffet per tutti i partecipanti 
 realizzazione di foto e video con post-produzione 
 materiale comunicativo utilizzabile sui social aziendali 

 
 
IMPEGNI RICHIESTI ALL’AZIENDA PARTECIPANTE 
Ogni azienda dovrà: 

 costituire la propria squadra (min. 6 – max. 10 giocatori per giornata) 
 realizzare le divise ufficiali personalizzate da indossare durante il torneo 
 affiliarsi a CSAIn (Ente di Promozione Sportiva riconosciuto dal CONI) 
 tesserare i propri giocatori (tesseramento multidisciplinare CSAIn) 
 verificare il possesso del certificato medico sportivo a norma di legge del proprio atleta 
 divertirsi!!!!!!!!! 

 
 
QUOTA DI PARTECIPAZIONE AL CIRCUITO 

 300,00 € a giornata - la quota è valida per squadre composte da n. 6 atleti 
 per ogni ulteriore partecipante la quota “extra” è di € 30,00 a giocatore aggiuntivo per ogni giornata 

(max. 10 atleti per squadra) 
 


